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Apresentacao

Se vocé é advogado, esta no inicio da carreira ou pensando em fazer transicao de area e quer atuar
com Direito Empresarial, este material foi feito para vocé.

A maioria dos advogados que tenta entrar no mercado empresarial acredita que o problema esta em:

o falta de experiéncia;
e pouco estudo;
e auséncia de pés-graduacao;

e nao ter "nome" no mercado.

Na pratica, o bloqueio quase nunca é técnico.
() O maior problema é nao saber qual servico oferecer primeiro para uma empresa.

Este material vai te ajudar a entender:

e por que advogados iniciantes travam ao tentar atender empresas;
e 0 erro mais comum na abordagem ao empresario;

e e 0 conceito do servigo que destrava o primeiro contrato P).

Sem promessas irreais. Sem atalhos. Sem ferir as regras da OAB.
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A realidade da advocacia empresarial
para iniciantes

O que o advogado imagina O que o empresario sente
Quando um advogado pensa em atender Quando o advogado iniciante tenta oferecer
empresas, normalmente imagina: algo muito amplo, o empresario sente:

e contratos complexos; e inseguranca;

e consultoria completa;

dificuldade de entender o valor;
e demandas sofisticadas;

medo de custos altos;

e atuacdo ampla e continua.

receio de se comprometer.

O problema é que empresarios nao compram complexidade. Eles compram clareza e
seguranca.

Resultado comum: "Vou analisar e te retorno."
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O erro n° 1 de quem
quer atuar com
empresas

O erro mais comum do advogado iniciante é
tentar vender tudo de uma vez.

Exemplos classicos:

e "consultoria empresarial completa";
e "assessoria juridica geral";

e "atendimento full service".

Esses termos nao ajudam. Eles ndo explicam
claramente:

e 0 que sera feito;
e qual problema sera evitado;

e qual beneficio imediato a empresa tera.

Mesmo com boa intencdo, o advogado acaba
parecendo inseguro.
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O que empresarios realmente buscam
em um advogado

Empresarios NAO estio procurando: Eles querem:
e aulas de Direito; reduzir riscos;
e linguagem técnica; evitar problemas futuros;

e curriculos longos. tomar decisdes com respaldo;

ter previsibilidade juridica.

Por isso, tendem a confiar mais em servicos que sejam:

& O

especificos bem delimitados

Q )

faceis de entender apresentados em linguagem simples
O Clareza gera confianca.
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O conceito do Servico Empresarial de
Entrada

Todo advogado empresarial comeca por um servi¢o de entrada.

Esse servico NAO ¢: Ele existe para:

e 0 mais completo; e iniciar o relacionamento;

e 0 mais caro; e gerar seguranca para 0 empresario;

e nem o definitivo. e permitir que o advogado mostre valor na
pratica.

Um Servico Empresarial de Entrada possui, em geral:

Escopo fechado Objetivo claro

Limites claros do que sera entregue Resultado especifico e compreensivel
Baixo risco Facil explicacao

Investimento seguro para a empresa Pode ser apresentado em uma conversa

Esse conceito é o que permite ao advogado iniciante entrar no mercado empresarial com mais
seguran¢a, mesmo sem historico prévio.
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Exemplos de servicos que funcionam
como porta de entrada

A seguir, alguns exemplos genéricos de servi¢os que costumam funcionar bem como porta de
entrada no mercado empresarial:

Diagnostico juridico da empresa Analise preventiva de riscos legais
@

Revisao basica de contratos Organizacao juridica inicial do
essenciais negocio

[J 1 Importante: O diferencial ndo esta apenas no nome do servigo, mas em:

e como ele é estruturado;
e como é apresentado ao empresario;

e como o escopo é delimitado.
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Por que esse
modelo funciona
para advogados
iniciantes

Advogados iniciantes acreditam que precisam
parecer experientes.

Na pratica, precisam parecer claros
e organizados.

Quando o empresario entende:

e 0 que sera feito;
e por que aquilo é importante;

e quais problemas serdo evitados;

A confianca surge de forma natural.

O Clareza comunica autoridade,
mesmo para quem esta comecando.
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O primeiro cliente PJ como divisor de
aguas

O primeiro contrato com uma empresa costuma ser um marco na carreira do

advogado.
T v}
Aumenta a confianca Mu(.la. a forma como o advogado se
posiciona
gk I
Facilita novas conversas Abre portas para contratos futuros

Mas esse primeiro contrato raramente vem do acaso.
Ele surge quando o advogado entende:

1. qual servico oferecer primeiro;
2. COMO apresentar esse servico;

3. como transmitir seguranca ao empresario.
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Consideracoes finais

Este material teve um unico objetivo:
.~ te fazer compreender o conceito de Servico Empresarial de Entrada.

A partir disso, o crescimento vem com:

Clareza Pratica Posicionamento
correto

Use este conteudo como base para refletir sobre sua atuacao e seus préoximos
passos na advocacia empresarial.
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